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One to one 

  Speaking without thinking is like shoo8ng 
without aiming.  
   – Langston Hughes 

  I s8ll get bu<erflies in my stomach before 
every performance. But I’ve managed to teach 
them to fly in forma8on.  
   – Helen Hoyes 



Presenta8on skills 



The communica8on funnel 

What you plan to say 

What you actually say 

What they hear 

What they listen to and understand 

What they remember 



Filling the funnel wisely 
We remember: 
•  contextually unusual words 
•  words at the beginning and end 
•  repeated words and phrases 
We are influenced by: 

•  consistently scien8fic facts and methods 

•  authen8c authority and charisma 

•  our shared common sense 



Making the connec8on 

Human level 

Marke8ng level 
Research 

community level 



Perfec8ng your concept 

Revise your talk. Don‘t 
•  sell a product –> sell a solu8on 
•  priori8ze the product –> priori8ze the benefits 
•  sell ideas to listeners –> advise listeners 
•  limit to a monologue –> invite conversa8ons 

•  just present –> give an analysis 



Tell a story 


